RYDGE

ACADEMIE

Finance & Gestion

Financement d'entreprise

FG1320

Financements bancaires pour PME : négocier

avec son banquier

DUREE
Présentiel : 1jour (7h00)
Distanciel : 2 demi-journées (7h00)

PRIX 2025
Présentiel / Distanciel :
800 € HT / personne

Tarif TTC calculé en fonction du taux de TVA
en vigueur a la date de réalisation de la
formation.

DATES ET LIEUX
Consultez les sessions programmeées en

region

FORMATEUR
Expert RYDGE Conseil

NATURE DE L'ACTION

Cette action de formation entre dans le
champ d'application de I'article L 6313-1
du Code du Travail

SUIVIDE L’ACTION ET APPRECIATION
DES RESULTATS

Ceux-ci sont effectués conformément a
I'article L6353-1du Code du Travail
Nouveau programme :

- Nombre d'apprenant /an/offre

- Taux de satisfaction apprenant

SANCTION DE LA FORMATION
Attestation de formation

HANDICAP

En cas de situation de handicap ou
besoin d'un aménagement spécifique,
contactez notre référent handicap qui
mettra en ceuvre tous les moyens
possibles pour vous accueillir dans les
meilleures conditions.

ebienne@rydge.fr

https://www.formation.rydge.fr

RYDGE Conseil Paris La Défense -
Courbevoie

Expertise Comptable, Gestion Sociale,
Conseil

Tour Egho

2 avenue Gambetta

CS 60055

92400 Courbevoie

Telephone:+33 (0)1 55 68 86 66
Telefax:+33 (0)1 55 68 86 60
Internet: https://www.rydge.fr/

Date de MAJ de I'offre :Mars 2025

PUBLIC CONCERNE

+ Dirigeants de PME et responsables financiers souhaitant approfondir leurs
connaissances des référentiels bancaires et entretenir un dialogue constructif
avec leurs partenaires financiers

PREREQUIS
* Maitrise du Frangais
«  Meétier (cf. Public concerné)

OBJECTIFS
* Intégrer les objectifs des établissements financiers dans la relation Entreprise-
Banque

* Maitriser les éléments clefs du scoring financier bancaire

* Assimiler les critéres de la notation Banque De France

» Valoriser son business plan auprés d'un établissement bancaire
» |dentifier clefs nécessaires a I'obtention d'un financement

METHODES PEDAGOGIQUES MOBILISEES

» Démarche structurée pour renforcer la compréhension et ancrer durablement les
compétences en liant apprentissage théorique et pratique .

+ Cas pratiques et mises en situation réalistes pour favoriser une intégration
immédiate des acquis.

* Echanges personnalisés, en adaptant les contenus aux besoins spécifiques des
participants.

» Supports pédagogiques complets et accessibles pour accompagner
I'apprentissage tout au long de la formation.

* Evaluation de la satisfaction et de I'engagement

POUR LE BON DEROULEMENT DE LA FORMATION EN DISTANCIEL
*  Prévoir une webcam et un microphone fonctionnels
* Prévoir une connexion Internet a haut débit

PROGRAMME 1/2

OBJECTIFS DES ETABLISSEMENTS FINANCIERS

* Objectifs des établissements financiers

*  Communication de l'information

+ Signaux de détérioration de la relation Entreprise/Banque

ANALYSE DU RISQUE DE L'ENTREPRISE PAR LA BANQUE

+ Généralisation des procédures de scoring

* Indicateurs de cotation d'une PME

* Points clés de I'analyse des dossiers

* Communication de I'entreprise

* Eléments quantitatifs du scoring financier

* Clauses de sauvegarde et principaux covenants

+ Bilan « pool de fonds » et affectation des free cash flow

ANALYSE DE LA COTATION « BANQUE DE FRANCE »
+ Contexte et objectifs poursuivis

« Systéme de notation

+ Cote d'activité

+ 13 cotes de crédit

* Indicateur dirigeant « personne physique »

CONTRAINTES DES ETABLISSEMENTS FINANCIERS
+ Fonds propres et risques encourus

* Fonds propres minimaux

* Risque de crédit

+ Déploiement de Bale Il
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PROGRAMME 2/2

PRESENTATION D'UN BUSINESS PLAN A UNE BANQUE

* Points clés

* Fiche signalétique et executive summary

* Environnement de I'entreprise, business model canvas et SWOT
* Présentation de I'historique financier

* Présentation des éléments prévisionnels

* Intégration de scénarii dégradés

CLES POUR OBTENIR UN FINANCEMENT

* 7incontournables

« Caution personnelle

* Durée et les taux d'intéréts
* Garanties données

CAS PRATIQUE « CARACTERISTIQUES DE LA RELATION BANQUE-ENTREPRISE » ET LEUR IMPACT
POSITIF OU NEGATIF SUR CETTE RELATION »

MODALITES D'EVALUATION
* Questionnaire réalisé en fin de formation pour évaluer les compétences acquises

MODALITES D'ACCES

+ Vous pourrez vous inscrire a la formation aprés avoir contacté votre conseiller (par
ce lien) https://formation.rydge.fr/contact

* L'adéquation de la formation et de son contenu a vos besoins sera validée par un
questionnaire d'analyse et de positionnement.

» Formation disponible en présentiel et a distance.

DELAI D'ACCES
* A partir de la demande d'inscription a la formation, nous planifierons ensemble
d’'une date de session a votre convenance dans un délai de 3 mois maximum
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